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Vorteile / Nachteile Immobilienmakler




Verkaufe ich besser mit oder ohne Makler?

Der Kauf oder Verkauf einer Immobilie ist fiir viele Menschen eine der grdBten
finanziellen Entscheidungen ihres Lebens. Dabei stehen Privatpersonen haufig vor der
Wahl, ob sie den Weg liber einen Immobilienmakler gehen oder alles selbst in die Hand
nehmen. Doch was spricht eigentlich flir und gegen einen Makler? Hier sind die
wichtigsten Vorteile und Nachteile aufgelistet.

Vorteile eines Immobilienmaklers:

1. Fachwissen und Erfahrung:

Ein Immobilienmakler bringt umfangreiche Marktkenntnisse und Erfahrung mit. Er
kennt die lokalen Gegebenheiten, die aktuellen Marktpreise und weiB genau, wie der
Verkaufs- oder Kaufprozess ablduft. Diese Expertise kann dir helfen, eine fundierte
Entscheidung zu treffen und das bestmdgliche Angebot zu erhalten.

2. Zeitersparnis:

Der Immobilienmarkt ist komplex und erfordert viel Recherche und Organisation. Ein
Makler Ubernimmt fir dich die meisten Aufgaben: von der Recherche (iber die
Preisgestaltung bis hin zur Vertragsverhandlung. Dadurch sparst du viel Zeit und
Energie, besonders wenn du beruflich oder privat stark eingebunden bist.

3. Bessere Vermarktung:

Immobilienmakler haben Zugang zu professionellen Marketingtools und Netzwerken.
Sie erstellen ansprechende Exposés, nehmen hochwertige Fotos und prasentieren
deine Immobilie in den besten Immobilienportalen. Das steigert die Wahrscheinlichkeit,
dass du schnell einen Kaufer findest, der bereit ist, den gewilinschten Preis zu zahlen.

4. Verhandlungsgeschick:

Makler haben Erfahrung im Verhandeln. Sie sind neutral und kdnnen sowohl bei Kauf-
als auch Verkaufsgespréchen oft bessere Ergebnisse erzielen, da sie nicht emotional
involviert sind. AuBerdem kennen sie die Tricks, mit denen man den Preis oder die
Vertragsbedingungen zu deinen Gunsten beeinflussen kann.

5. Rechtliche Sicherheit:

Der Immobilienmarkt ist von rechtlichen Vorschriften gepragt. Ein Makler sorgt daftr,
dass alle Vertrédge korrekt aufgesetzt und alle gesetzlichen Vorgaben eingehalten
werden. Dies schitzt dich vor mdéglichen rechtlichen Problemen und bédsen
Uberraschungen.



Nachteile eines Immobilienmaklers:

1. Kosten:

Bei einem Verkauf mit einem Immobilienmakler hat man die Maklerprovision zu zahlen.
In Deutschland liegt diese Ublicherweise bei 3 bis 7 Prozent des Kaufpreises, was je
nach Immobilie eine beachtliche Summe sein kann. Bei einem hoheren Verkaufspreis
bedeutet das also auch hdéhere Kosten. Jedoch kann es sich lohnen, wenn der Makler
tatsachlich einen besseren Preis erzielt, als du es alleine tun wiirdest.

2. Verlust an Kontrolle:

Wenn du einen Makler beauftragst, gibst du einen Teil der Kontrolle ab. Du bist nicht
mehr direkt in jede Verhandlung involviert und ldsst den Makler entscheiden, wie die
Immobilie vermarktet wird und welche Angebote er annehmen mdchte. Fir manche
Menschen, die lieber alles selbst in die Hand nehmen, kann dies ein unangenehmes
Geflihl der Fremdbestimmung erzeugen.

3. Unterschiedliche Qualitat der Makler:

Die Qualitat von Immobilienmaklern kann stark variieren. Wahrend einige sehr
professionell und engagiert sind, gibt es auch Makler, die weniger motiviert oder nicht
so kompetent sind. Vor allem bei vielen Banken ist die Vermarktung einer Immobilie
Nebengeschaft und die Kundenbetreuung schlechter als bei Immobilienmaklern auf
dem freien Markt. Eine falsche Wahl kann daher zu Enttduschungen fiihren und den
gesamten Verkaufsprozess erschweren.

4. Abhangigkeit von der Marktzeit:

Auch ein Makler kann nicht immer garantieren, dass eine Immobilie schnell verkauft
wird. Die Marktlage spielt eine entscheidende Rolle, und auch der beste Makler kann
den Markt nicht beeinflussen. Wenn du also einen schnellen Verkauf wiinschst, kann es
sein, dass der Makler nicht in der Lage ist, deinen Zeitrahmen zu erfillen.




Stelle dir folgende Fragen, um herauszufinden ob du mit oder ohne

Immobilienmakler verkaufst:

Ja

1. Habe ich ausreichend Marktkenntnis Gber Immobilien? 0
2. Habe ich gentigend Zeit den Immobilienverkauf zu

organisieren? O

3. Habe ich ein gutes Verhandlungsgeschickt? O

4. Kann ich wirklich sachlich und objektiv mit Kdufern umgehen
oder hange ich sehr an meiner Immobilie?

5. Kenne ich mich mit rechtlichen und burokratischen Aspekten
beim Immobilienverkauf aus?

6. Kann ich den Preis Immobilie meiner Immobilie marktgerecht
einwerten?

7. Bin ich bereit die Risiken des Immobilienverkaufs auf mich
zu nehmen?

8. Kennst du den perfekten Verkaufszeitraum fir deine
Immobilie?

Nein

O



